LeadFinder

Tecnologia em Marketing



conquistar e manter clientes?

Atualmente existem uma infinidade de solucoes de
marketing e vendas no mercado, gue exigem grande
investimento e conhecimento aprofundado sobre
estratégias de prospeccdao e vendas.

Muitas vezes sua empresa nem precisa de tudo isso, ela so
precisa da Plataforma LeadFinder.
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Nosso proposito é
gerar resultado para
sua empresa

Simplificamos o planejamento e execucao de
estratégias de aquisicao e retencao de clientes
através da Tecnologia, Pessoas e Processos.

F essa a nossa miss3o.
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A triade de sucesso

para conquistar clientes

TECNOLOGIA
AUTOMATIZE QUASE TUDO

Muitas acdes comerciais podem ser
automatizadas de forma inteligente
gerando velocidade e escalabilidade de

relacionamento e vendas.

LeadFinder

PESSOAS
NADA SUBSTITUI O HUMANO

A base para o sucesso de qualquer
estratégia comercial € ensinar e conduzir
pessoas em um passo-a-passo de
acoes estratégicas.

PROCESSOS
TENHA UM MAPA DE ACOES

Planejar as acdes que devem ser
executadas de forma automatizada ou
pelo seu time gera maior eficiéncia a

curto, médio e longo prazo.



A Plataforma perfeita
para acelerar suas
vendas

Nosso diferencial é ser uma plataforma
SalesTech de geracao e gestao de leads que
integra inteligéncia tecnologica e humana para
criar jornadas de aquisicdo e retencao de
clientes.

Veja o0 que soO a Plataforma LeadFinder tem:
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Na Plataforma LeadFinder nosso cliente
consegue planejar processos de vendas
criando jornadas, mapeando etapas e
acoes automatizadas ou executadas por
usuarios, conduzidos de forma sistémica e
inteligente pela Lidy (nossa assistente virtual)

LeadFinder

N 4
Automacgdo de

JORNADAS

Um passo-a-passo planejado de etapas e
acOes automatizadas € inteligentes para
melhorar a performance de seu time




Automacao de JORNADAS

Monte um passo-a-passo de acoes inteligentes
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DADOS

Informacao € o novo petroleo do mundao €
sSua empresa precisa saber onde estdo'e
gquem sao seus potenciais clientes

Se sua empresa vende para outras empresas
(B2B), temos uma base de dados
empresariais com mais de 24 milhoes de
empresas e tambem contamos com
solucdes para sua empresa se relacionar e
atrair seus prospects por marketing digital.
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Prospeccao orientada a DADOS

Temos solu¢oes para obter a informagao que sua empresa precisa

. LeadFinder

Empresas Y
MNome Telefone E-Mail Cnpj Cidade Area
Mome Telefone E-Mail Cnpj Ci
R .+.0U atraindo| prospects para sua empresa
&F PIPOCA DO GUGUI <A (43)3422-8220 pipocadogugui@gmail.com fa i Apucarana - PR

& W PEIXE FRITO PANTANAL = (45) 3056-9000 pelxefrito@hotmail.com
ARTECOURO o1 (43) 3274-5640 jessicamartecourosofas.com.br
£ W RADIO ALINE S (44) 3621-6565 aline@alinefm.com.br

& | Tn] EEQ&S&SQ‘SEHU“ ADVORADHS o115 (43) 3321-2315 comunicacac@negraceachoa.adv.br S H 0 I I I N G
& [i]  AMPLOLOGISTICA E ARMAZENAGEM  J© (41) 3033-3858 daniele@amploexpress.com.br V I R I U I

SO (43) 3341-8422 / (43) 9947-2642 /

SANTOS & VLIET CONTABILIDADE (43)3029-8421 contato@santosevlietcontabilidade.com.br _ . g
UMA NOVA TENDENCIA DE CONSUMO
& W ARTESANALMAIS S (41)3335-8080 gerencia@artesanalmais.com.br E
agora, como
r
RADIOT E{"?zﬁg%gazflﬂﬁsﬁ / (45) 3324-3886 / (45) cpd@carelliecia.com.br g

ofertar uma
& EASY FILMES oJE (41) 3333-2506 franc@easyfilmes.com.br e x p E ri é. n c | a d e

COMPras para
quem nao quer sair
de casa?

Seja da nossa base de dados ... —

Saiba mais, solicite nosso contato

E] 4 15 15

—

LeadFinder



S0mMOSs a unica platatorma de geracgao e gestao
de leads que possui solucao de BPO (Business
Process Outsourcing) para Prospeccdo de
clientes. O BPO SDR por Hora é um modelo
inovador de terceirizacao de prospeccao,
totalmente gerenciado dentro da plataforma, com
transparéncia para nossos clientes e tudo que o
SDR precisa para prospectar.

LeadFinder

Outsourcing de

PROSPECCAO

Uma tendéncia mundial € a terceirizacao
de processos nas mais diversas areas
das empresas Inclusive para prospectar




. ov
6<<\°
z’b

Outsourcing de PROSPECCAO ’

Na Plataforma LeadFinder tem até um time para prospectar para vocé

Solicitacdo de Ordem de Servico

© @

rimeiro Passo Detalhes Iniciais

Como deseja chamar essa ordem de servigo?

Prospecgao

Quem & o responsavel pelos Leads que serdo gerados dessa ordem de serviga?

Fernando Osmarini

Qual o tipo de servico gue voce deseja?

N3 - Prospeccao e Qualificacdo de Leads

Fara gual produto?

LeadFinder Tecnologia Ltda - Plataforma LeadFinder

E qual o tipo de Execugdo do Servigo?

Resultado

E qual o ponto de Qualificagio Desejado

Interesse ou Perfil

£\,
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Uma plataforma completa
"do lead ao time"

Com reducao de ate 70% do CAC (Custo de Aquisicao
de clientes) a Plataforma LeadFinder pode atuar em
partes ou em toda a jornada de captacao,

conversao e retencao de clientes.
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Gestor de oportunidades

04 - Jornada de Conversao
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PERSOMALITY -
CONTABILIDADEE...

04 - Jornada de Conversao
OLEERIl »» 01/04/2019

SYSVALE TECNOLOGIA

04 - Jornada de Conversao
OEEERIN »» 13/07/2020

THIAGO LIRA

04 - Jornada de Conversao
®132d| ["SEIRRIELE

X DIGITAL IDENTIDADE VISUAL E
GRAFICA

04 - Jornada de Conversao
ORELTI o 16/11/2020

INTERMEDITY IMOVEIS

04 - Jornada de Conversac

APETRUS

04 - Jornada de Conversao

e 20/01,/2021

ACM

04 - Jornada de Conversao
bp 26/02/2021

INOVAACAO TECNOLOGIA

04 - Jornada de Conversao
» 22/03/2021

Sincro Software

04 - Jornada de Conversao
w 23/03/2021 [

Diego Ciarlarielo

04 - Jornada de Conversao

AGSE GESTAO EMPRESARIAL @
COMPARTILHADA

04 - Jornada de Converséo
»p 20/11/2020 .

Danilo Zochling @

04 - Jornada de Converséo
»»04/12/2020

Buzz Monitor @

04 - Jornada de Conversao

bb 14/01/2021
GUDS @

04 - Jornada de Converséo

ORI »» 02/02/2021 .

SEBRAE-PR @

(X 7od

04 - Jornada de Converséo

COUNTFLY TECNOLOGIA EM
CONTABILIDADE

04 - Jornada de Conversao

ECTO

04 - Jornada de Conversao

»» 17/11/2020
Rose

04 - Jornada de Conversao

b 07/12/2020

CRESOL BASER c.]

04 - Jornada de Conversao

Y LEALR b 18/02/2021

BB PATO BRANCO (PR)

04 - Jornada de Conversao
ey, ]

ARCELORMITTAL BRASIL
S.A.

04 - Jornada de Conversao
M 16/09/2020

PACKID SOLUCOES @

04 - Jornada de Conversao
M 12/02/2021 .I:I

DOCOL METAIS SANITARIOS @

[14 - Jornada de Cnnversﬁn

QUINTOANDAR

[14 - Jornada de Cnnversﬁn

Braguilha Uniformes

04 - Jornada de Conversao

Gere e gerencie facilmente'seus leads



Gere, centralize e gerencie seus
prospects de diversos canais

Outbound Marketing

LeadFinder



Conheca nossos planos

chamar de seu?
Sua prospeccao no

automatico Personal
CRM inteligente para
gerenciar seus leads sma rt
E dados que sua

: Plano Smart + SDRs

empresa precisa? GeStor Plano Gestor + Prospectando para
o sua empresa

Automacao de

Data Plano Data + Gestdo marketing

de seus prospects
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Base de dados B2B (Empresas)

Download e integracdo de dados (out)

Download e integracdo de dados (in)

Gestdo de Oportunidades - CRM

Criacdo de propostas e formularios

Automacdo de Funil/jornadas/etapas/a¢des

Criacdo de E-learning Salles

AL

Telefonia Voip
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Automacdo WeB (e-mail, landing page, etc)

BPO de Prospecc¢ao (SDR por Hora)
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A partir de

A partir de A partir de A partir de
Rs 99 /més Rs 1 49/més /més Rs 699/més
Acesso a 100 empresas* 01 usuario* 02 usuarios, até 1000 e-mails* 03 usuarios, até 1000 e-mails, 01 Hr/SDR*

LeadFinder

*QOs valores mensais de cada plano referem-se a um combo minimo de solu¢Bes por usuario, disparo de e-mails e horas/més do SDR



Esses sdo nossos planos

Base de dados B2B (Empresas)

F dados que sua
empresa precisa?

Data

Download e integracdo de dados (out)

CRM inteligente para
gerenciar seus leads

- 001 +

Usuarios

Download e integracdo de dados (in)

Sua prospeccao no
automatico

Smart
- 1000 +

E-mails

- 002 -+

Usuarios

Quer um Finder para
chamar de seu?

Personal
- 001 +

Horas SDR

Usuarios

Gestdo de Oportunidades - CRM

Criacdo de propostas e formularios

Automacdo de Funil/jornadas/etapas/a¢des

Criacdo de E-learning Salles

YWY

Telefonia Voip
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Automacdo WeB (e-mail, landing page, etc)

BPO de Prospecc¢ao (SDR por Hora)

LeadFinder
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A partir de

Rs 99/més

Acesso a 100 empresas*

A partir de

/Mmés

01 usuario*

A partir de

Rs 1 99/més

02 usuarios, até 1000 e-mails*
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A partir de

Rs 699/més

03 usuarios, até 1000 e-mails, 01 Hr/SDR*

*QOs valores mensais de cada plano referem-se a um combo minimo de solu¢Bes por usuario, disparo de e-mails e horas/més do SDR



Alguns de nossos
clientes

aSESMC dWS

ONE  Net lata()

ecnologia em software

O Senior servo
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Para saber mais acesse nosso site e

www.leadfinder.com.br
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http://www.leadfinder.com.br/

